
Aktiver Verkauf von Photovoltaiksystemen und Einzelkomponenten
Aufbau neuer und Pflege bestehender Geschäftsbeziehungen (kleine bis
mittelständische Unternehmen und Endkunden)
Kontinuierliche Gebietsanalysen und Wettbewerbsbeobachtung
Führen von Preisverhandlungen und professionelle Angebotsvorstellung
Durchführung von Schulungen und Präsentationen beim Kunden
Regelmäßige Reisetätigkeit im Verkaufsgebiet

Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb beratungsintensiver, technischer Produkte
aus der Photovoltaikbranche
Abgeschlossene technische oder kaufmännische Ausbildung
Analytische und systematische Denk- und Arbeitsweise
Pragmatische, kreative und flexible Herangehensweise an die gestellten
Herausforderungen
Zuverlässigkeit und sicheres Auftreten
Teamfähigkeit und soziale Kompetenz mit Freude am Kundenkontakt

Ihr Aufgabengebiet umfasst:

Sie beeindrucken mit folgendem Profil:

www.sungrade.de

Sungrade ist kein herkömmlicher, regionaler Solaranlagen-Anbieter. 
Als Tochterunternehmen der SENEC und damit ein Teil der EnBW-Gruppe vereinen wir die Expertise und
Verbindlichkeit eines erfahrenen lokalen Handwerksbetriebs mit den Stärken eines großen
Energiekonzerns. Dabei bieten wir eine ehrliche Beratung, Installation, Service und Support aus einer Hand.
Das sind ideale Voraussetzungen für ein erfolgreiches Photovoltaik-Projekt.



Job-Upgrade gefällig?




WIR SUCHEN AB SOFORT:
HANDELSVERTRETER FÜR PHOTOVOLTAIK IM AUSSENDIENST (M/W/D)



www.sungrade.de

Bei Sungrade sind alle Menschen willkommen- unabhängig von Geschlecht, Alter, sexueller Orientierung,
Behinderung, kultureller und sozialer Herkunft.

ANSPRECHPARTNER

Sungrade Photovoltaik GmbH
Frau Ute Kuborn 
Rudolf-Diesel-Str. 14
89312 Günzburg
Telefon: 0800 116 5 116
bewerbung@sungrade.de






Fachspezifische Weiterbildungen
Eine verantwortungsvolle Aufgabe in einem modernen und innovativen Unternehmen,
das sich mit Ihrer Unterstützung weiterentwickeln will

Wir bieten:

mailto:Info@sungrade.de

